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Candidature
à
l’accompagnement au sein du réseau de pépinières d’entreprises 
de la communauté de communes de Lacq Orthez.
Thématiques :

 FORMCHECKBOX 
 Service à l’agriculture

 FORMCHECKBOX 
 Service au tourisme

 FORMCHECKBOX 
 Service à l’industrie

Catégorie 1 : Porteur de projet
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I. Liste des documents à fournir

· Dossier de candidature dûment rempli 

· Photocopie recto/verso de la pièce d’identité du représentant légal

· CV du candidat, de l’équipe-projet et des associés

· Liste des partenaires et des prestataires

· Liste des aides reçues ou espérées.

· Lettre de motivation

· Présentation visuelle des produits ou process (fiche technique) le cas échéant
· Attestation sur l’honneur de non interdiction de gérer
Nature du projet : …………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………………………………
Nom du créateur (et de ses futurs associés le cas échéant) :
…………………………………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………………………………
II.  Présentation du / des porteurs de projet
A. Fiche Synthétique du projet
	Situation actuelle du porteur de projet


	 FORMCHECKBOX 
 Chercheur

 FORMCHECKBOX 
 Salarié

 FORMCHECKBOX 
 Demandeur d’emploi

 FORMCHECKBOX 
 CAPE
	 FORMCHECKBOX 
 Dirigeant

 FORMCHECKBOX 
Etudiant

 FORMCHECKBOX 
 Retraité

 FORMCHECKBOX 
 Autres : …………………………

	Date de naissance
	

	Situation familiale
	

	Commune de résidence
	

	Téléphone
	

	E-Mail
	

	A déjà dirigé une entreprise
	 FORMCHECKBOX 
   Oui /   FORMCHECKBOX 
   Non

	Nature du projet

(création / reprise)
	 FORMCHECKBOX 
 Création
 FORMCHECKBOX 
 Reprise

	Type de projet
	 FORMCHECKBOX 
 Entreprise artisanale
 FORMCHECKBOX 
 Entreprise Commerciale 
 FORMCHECKBOX 
  Autres

Secteur d’activité : …………………………………………

Code NAF : ……………………………

	Activité
	Description (produit ou service) :



	Date de création souhaitée
	_ _/_ _/_ _ _ _


Présentation des futurs associés le cas échant (reproduire autant que nécessaire) : 
	Situation actuelle du porteur de projet


	 FORMCHECKBOX 
 Chercheur

 FORMCHECKBOX 
 Salarié

 FORMCHECKBOX 
 Demandeur d’emploi

 FORMCHECKBOX 
 CAPE
	 FORMCHECKBOX 
 Dirigeant

 FORMCHECKBOX 
Etudiant

 FORMCHECKBOX 
 Retraité

 FORMCHECKBOX 
 Autres : …………………………

	Date de naissance
	

	Situation familiale
	

	Commune de résidence
	

	Téléphone
	

	E-Mail
	

	A déjà dirigé une entreprise
	 FORMCHECKBOX 
   Oui /   FORMCHECKBOX 
   Non


B. Présentation du / des porteur(s) de projet 
Formation - Diplôme(s) : ……………………………………………………………………...………………………………………………………………………………………………...………………………………………………………………………………………...………………………………………………………………………………………...………………………………………………………………………………………...………………………………………………………………………………………...
Expérience professionnelle :

……………………………………………………………………...………………………………………………………………………………………………...………………………………………………………………………………………...………………………………………………………………………………………...………………………………………………………………………………………...………………………………………………………………………………………...
Activités extraprofessionnelles :

……………………………………………………………………...………………………………………………………………………………………………...………………………………………………………………………………………...………………………………………………………………………………………...………………………………………………………………………………………...………………………………………………………………………………………...
Vos compétences :

	Techniques
	

	Gestion
	

	Commerciales
	

	Managériales
	


Besoins en formation (précisez : intitulé des formations – durée de la formation– besoin à court / moyen/long terme…) :

……………………………………………………………………...………………………………………………………………………………………………...………………………………………………………………………………………...………………………………………………………………………………………...……………………………………………………………………………………………………………………………………………...………………………………………………………………………………
III. Présentation du projet

A. Le projet
· Description succincte du projet : 

(Vous devez en quelques lignes, expliquer de façon brève mais précise et limpide en quoi consiste votre projet. Après avoir lu ce paragraphe, le lecteur doit, sans ambiguïté, comprendre de quoi il s’agit.)
……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

· Problématique traitée (Origine et genèse) :

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
· Solutions apportées (présentation des catégories de produits et prestations envisagés): 

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
· Caractères innovants de cette solution :   

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………


· Date visée de création d’entreprise : _ _/ _ _/ _ _ _ _
· Date prévisionnelle de livraison de la première commande :   

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
B. Le marché visé et la démarche commerciale

· Potentiel du marché à l’échelle locale & nationale : 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

· Etude de la clientèle 

· Nature de la clientèle ciblée

 FORMCHECKBOX 
 Professionnels  FORMCHECKBOX 
  Particuliers  FORMCHECKBOX 
  Collectivités

· Zone de chalandise : 

Localisation - présentation de la clientèle et du besoin :

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

· Etude de la concurrence : 

 Précisez quels sont vos 2 ou 3 principaux concurrents et indiquez pour chacun :

Localisation, ancienneté, taille, CA, part de marché, caractéristiques de leurs produits, agressivité commerciale etc…

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
· Vos avantages concurrentiels : 

……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
· Localisation et identification des fournisseurs / distributeurs : 

……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

· Politique de prix :

……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

· Politique de distribution :

……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

· Politique de communication :

……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

· La stratégie à l’international :  FORMCHECKBOX 
 existante  FORMCHECKBOX 
  non existante
(Si elle existe, la décrire à court, à moyen et à long termes)

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
C. Le cadre réglementaire
L’activité est-elle soumise à une réglementation spécifique ? 

 FORMCHECKBOX 
 Oui 
 FORMCHECKBOX 
 Non          
 Si oui, laquelle : ……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
Requiert-elle une assurance spécifique ? 

 FORMCHECKBOX 
 Oui

 FORMCHECKBOX 
 Non    

Si oui, laquelle : ……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
D. Matrice SWOT : 

	
	FORCES
	FAIBLESSES

	OPPORTUNITÉS
	(Qualités internes au projet)


	(Points d’amélioration internes au projet)

	MENACES
	(Facteurs externes au projet pouvant être déjoués en utilisant ses atouts)


	(Facteurs externes pouvant nuire au projet à cause des faiblesses relevées)




· Actions à entreprendre : 

	FORCES
	FAIBLESSSES

	
	

	OPPORTUNITES
	MENACES

	
	


IV.  Éléments financiers
· Avez-vous déjà des commandes à venir ? 

 FORMCHECKBOX 
 Oui           FORMCHECKBOX 
 Non    

Si oui, précisez : 
	Nature de prestation ou production
	Client (ou type de client)
	Estimation en € des négociations en cours

	
	 
	

	
	
	 

	
	
	

	
	
	

	
	 
	 


· Tableau financier prévisionnel
	
	N
	N+1
	N+2

	Chiffre d’affaires
	
	
	

	Excédent brut d’exploitation
	
	
	

	Résultat après impôts
	
	
	

	Capacité d’autofinancement
	
	
	

	Fonds propres
	
	
	

	Remboursement d’emprunts et prêts d’honneur
	
	
	

	Nombre d’emplois
	
	
	

	Rémunération du dirigeant
	
	
	


· Demande de financement attendu / espéré
Remplissez le tableau ci-contre en précisant bien, dans chaque cas, l’organisme, le type de financement et l’état d’avancement.

	Organismes
	Types d’aide
(subvention /avance remboursable / prêt d’honneur…)
	Prévu
	En négociation
	Eléments de calendrier avancement

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


V. Moyens de production
Dans cette partie, nous vous proposons de détailler des moyens en hommes, en immeubles, en matériels… qui vous sont nécessaires pour assurer la prestation correspondant à vos objectifs commerciaux.

A. Les moyens humains
	
	Année 1
	Année 2
	Année 3

	Effectif
	
	
	

	Nature des postes
	
	
	


Autres points importants :

B. Les moyens en matériel d’exploitation
	
	Coût en € / an
	1ère année
	2ème année
	3ème année

	ACHAT NEUF
	Immobilisations
	
	
	

	ACHAT OCCASION
	Immobilisations


	
	
	

	LOCATION
	Charges loyer
	
	
	

	CREDIT-BAIL
	Charges crédit-bail
	
	
	


C. Les moyens en immobilier d’entreprise
	
	Coût en € / an
	1ère année
	2ème année
	3ème année

	ACHAT
	Immobilisations
	
	
	

	LOCATION
	Charges loyer
	
	
	

	CREDIT-BAIL
	Charges crédit-bail
	
	
	


Date prévisionnelle d’implantation dans un local : _ _/_ _ /_ _ _ _.
Envisageriez-vous une implantation future en pépinière d’entreprises ?  FORMCHECKBOX 
 Oui           FORMCHECKBOX 
 Non    

VI. Motivations d’intégration

· Quelles sont vos motivations à répondre à cet appel à candidature et à intégrer un parcours d’accompagnement auprès des animateurs réseau de pépinière d’entreprises de la communauté de communes de Lacq-Orthez ? 

………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
· Envisagez-vous d’utiliser l’espace de coworking ?  FORMCHECKBOX 
  Oui
 FORMCHECKBOX 
  Non

Si oui où ?
 FORMCHECKBOX 
  Artix


 FORMCHECKBOX 
  Orthez
 FORMCHECKBOX 
  Les deux




· Quels seraient vos besoins ?

 FORMCHECKBOX 
 Espace partagé
 FORMCHECKBOX 
 Bureau individuel
 FORMCHECKBOX 
 Bureau partagé
 FORMCHECKBOX 
 Salle de réunion

· Envisagez-vous le test d’activité avant de créer votre entreprise*? 
 FORMCHECKBOX 
  Oui
 FORMCHECKBOX 
  Non 
*(signature d’un contrat d’appui au projet d’entreprise avec une coopérative d’activité et d’emploi) 
· Si vous envisagez d’intégrer une pépinière d’entreprises de la communauté de communes de Lacq-Orthez après votre création d’entreprise, laquelle répondrait à votre projet ?

 FORMCHECKBOX 
 Arthez-de-Béarn
 FORMCHECKBOX 
 Artix 
 FORMCHECKBOX 
 Biron
 FORMCHECKBOX 
 Monein

· Quels seraient vos besoins ?

 FORMCHECKBOX 
  Accompagnement

 FORMCHECKBOX 
  Conseil

 FORMCHECKBOX 
  Formation

 FORMCHECKBOX 
  Recherche de Financement

 FORMCHECKBOX 
  Recherches de partenaires

 FORMCHECKBOX 
  Autres
Selon les réponses précédentes :
· Quelle serait la date envisagée pour intégrer l’espace de coworking : _ _/_ _ /_ _ _ _.
· Quelle serait la date envisagée pour intégrer la coopérative d’activité et d’emploi : _ _/_ _ /_ _ _ _.
· Quelle serait la date envisagée pour intégrer le réseau de pépinières d’entreprises (après création) : _ _/_ _ /_ _ _ _.
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